
博泽⼒求进⼀步发展

从左：Jürgen Otto（博泽集团⾸席执⾏官），Michael Stoschek（博泽集团主席）在慕尼⿊新闻发布会现场。

### (20. ## 2017)  在过去的⼗年中，博泽营业额增⻓了150%，达61亿欧元以上。这⼀家族企
业正在成功之路上继续前⾏，正如博泽集团主席 Michael Stoschek 在慕尼⿊的媒体采访活动
中所述：“在接下来的五年⾥，博泽营业额有望超过80亿欧元。”为实现这⼀⽬标，博泽将
逐步加强在中国的市场地位，并致⼒于使其产品系列与未来需求相契合。如果开展收购项⽬，
营业额甚⾄能达到100亿欧元。

“在2016财年，博泽取得了圆满成功。我们巩固了市场地位，并且为拓展业务做好了充分的
准备。受到合并等影响，营业额仅略有上升。但是与上⼀财年相⽐，收益也稍有改善。因此，
我们再次达到了为确保财务独⽴所需的收益这⼀重要⽬标。”博泽集团⾸席执⾏官 Jürgen
Otto 解释称。经济增⻓近乎均匀地分布在各个地区以及⻋⻔系统、座椅系统和驱动系统三个
业务部⻔。

投资扩⼤产能和加⼤研发⼒度

2016年，博泽投资超3.7亿欧元⽤于建设新驻地和扩建原有驻地。如今，班⻉格和中国上海的
总部拥有最先进的办公设施，墨西哥克雷塔罗和斯洛伐克普列维扎的新⽣产基地也正在建设之
中。全球⽣产驻地不断壮⼤，将增加⾄51家⼯⼚。去年，博泽有近5亿欧元⽤于研发投⼊，与
2015年相⽐增⻓了近6%。博泽的研发队伍也⼗分庞⼤，拥有超过3200名技术⼈员和⼯程师。
此外，机电⼀体化专家博泽还招聘了400多名新员⼯以满⾜未来发展需求。⽬前，这⼀家族企
业驻地遍布全球，拥有25000多名员⼯，其中有8600名在德国⼯作。

截⾄2019年，博泽将投资10亿欧元，⽤于研发新产品和技术设备并对全球驻地进⾏扩建。为
扩展公司的产品系列，博泽还将投资20亿欧元⽤于收购业务。“我们将以⼀种有意义的⽅式
拓展我们的核⼼业务，⽐如有机增⻓、收购或合作协议，⼒争在所有我们产品所涉及的领域均
能占据全球领先的市场地位。”Otto强调道。

交通转型带来新机遇

机电⼀体化专家博泽致⼒于研究机械、电⽓、电⼦和传感器系统的交互作⽤，并未因汽⻋⾏业
变⾰⽽受到不利影响，相反，它从变⾰中发现更多的发展机遇。在⽆⼈驾驶领域，博泽正在潜
⼼研发旋转座椅、新调节器等汽⻋内饰产品，以及能够⾃动开关的侧⻔。此外，博泽开发的电



机和驱动系统适⽤电压范围⼴泛，可灵活应⽤于12伏⾄810伏的汽⻋电⽓系统，因此，对各种
类型的电机驱动系统均适⽤。其中⼀个重点应⽤领域是电动汽⻋的空调系统。在今年的法兰克
福国际汽⻋展上，博泽将会展⽰其现有产品系列和“未来的动能”理念。

在博泽的发展道路上，中国将继续发挥重要作⽤。如今，中国已经成为全球最⼤的汽⻋市场，
到2025年，中国市场的汽⻋销量将从现在的约2800万台增⻓⾄近4000万台。“此外，中国逐
渐成为电动汽⻋的领先市场，”Otto表⽰，“因此博泽要研发专⻔针对中国汽⻋制造商的独特
理念。我们的⽬标是成为中国本⼟品牌的重要合作伙伴，正如我们与其他客户达成的合作关系
⼀样。”随着与中国⾃主品牌的业务深化合作，预计到2025年，本⼟品牌业务在博泽中国营
业额的占⽐将翻番。如今，博泽在中国设有⼗⼆个驻地，拥有4000名员⼯，营业额达13亿欧
元。

家族企业成为⼀个成功因素

由于股东保持⾼度⼀致，因此在过去⼏⼗年⾥博泽集团成功地完成完全独⽴的筹资活动，
从⽽为企业实现⼤规模扩张提供了有⼒保障。未来，博泽将继续保持这种权利⾃主性。“第
四代股东肩负的责任⽇益重⼤，他们明确表⽰，博泽将继续作为⼀家独⽴的家族企业存
在。”Michael Stoschek强调道。

######

博泽是全球汽⻋零部件产业的第五⼤家族企业，为⻋⻔、座椅和电机业务领域，以及制动、刹
⻋、传动、发动机冷却等研发并提供创新⼀体化系统解决⽅案。博泽在23个国家设有61个驻
地，拥有约25000名雇员，营业额超过61亿欧元（440亿⼈⺠币）。全球每两辆新⻋中，就有
⼀辆配备了⾄少⼀件博泽产品。

######

博泽于1996年开始在中国开展业务，并⼀直成⻓⾄今。现在，这个机电⼀体化专家已在中国
六⼤汽⻋产业重镇（上海、北京、⻓春、重庆、武汉和⼴州）的12处驻地落户。同时，其整
个产品线和研发能⼒已实现本⼟化。公司⽬前在中国拥有约3900名员⼯，2016年的营业额约
为12亿欧元（87亿⼈⺠币）。


